APERTURA A NUEVOS MERCADOS

Master-D cruza el charco y abrira
en Estados Unidos y América Latina

México, Chile, Argentina, Pert v Colombia son los mercados que ha sondeado

Eva Sereno

zaracozs, La empresa de forma-
ciom Master D quiere seguir cre-
ciendo v para ello va a cambiar su
estrategia de crecimiento mante-
nida hasta ¢l momento para apos-
tar por su implantacidn en Esta-
dos Unidos, Chile v México antes
del afio 2014, La intencidn es lle-
£ar 8 @308 nuevos paises de la ma-
no de spcios v partners locales en
lugar de filiales v sedes propias,
como ha venido realizando la com-
pania desde el afio 2003.
teniendo relaciones v hemos cons-
tiidao la sociedad, aungue todavia
no tenemaos personal trabajando
alli, para ahrirnos a socios coma,
por ejemplo, universidades”, expli-
ca Jesis Gomesr, nueve director de
Internacional v Provectos del Gru-
po Master D, *Nos centraremaos en
la formacion en energias renova-
bles™, explica, por serun sector que
presenta buenas oportunidades,
La empresa también estd traba-
janda en la apertura de mas mer-
cados como México, en el que tam-
hidn sc buscan socios locales para
dar formacién en energias renova-
bles, ademis de incidir en la for-
macidn anline, asi como en Peru,
Chile y Argentina, parses en los que
“estamos trabajando para encon-
trar los socios adecuados”. Los pla-
nes de la compania también pasan
por Colombia, estado en el que *ya
s¢ han realizado algunas incursio-
nes de la mano de algunos partmers”.
Con este plan de internaciona-
lizaridn “ponemos el acento fue-
ra” v con €l se espera obtener be-
neficios que repercutan en la acti-

Una de las oficinas de formacién que Master-D tiene en Grecia, siecossica
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vidad de la empresa en Espafia,
pais en el que “nos hemos visto
ohligados a reestructurar la plan-
tilla en 70 personas para incorpo-
rar perfiles mis adaptados a nues-
iras necesidades actuales”, ademds
de recurrir a un expediente de sus-
pension para 41 trabajadores en
este afin, indica Gimez,

Enla actualidad, Master-D st
presente ¢n Portugal, Grecia, Bra-
il y China, unos mercados que en
la actualidad suponen 99 millones
de euros en ventas y un 22 por cen-
to de su volumen wotal de negocio,
En 2012, la empresa espera también
consolidarse en China v en Brasil,
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